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Naissance de Foliatis

La holding Venice
Telecom a procédé a un
changement de marque,
regroupant 'ensemble
de ses sociétés sous

une banniére unique.

ubliezVenice Telecom, Générale
Téléphonique, Webtel, PMH et
Alliance Télécom Sattem. Place a Fo

liatis. C'est le nom choisi par 'équipe !

dedirection du groupe depuisle12 sep-
tembre dernier,aprés un long travail
de consultation interne. « Fofiatis et
notre nouveau logo, une feuille, illus-
trent le réseau, qui est au cceur de no-
tre activité, résume Dominique Bayon,
ledirecteurgénéral .l étaft nécessaire
de trouver une marque qui unisse tou-
tes nos structures, pour réagir a une
perte d'impact en termes de commu-
nication. Ce travail aura nécessité un
investissement de plusieurs dizaines
de milfiers d'euros. »

Des acquisitions pour élargir
les compétences

Foliatis se place comme un spécialiste
desinfrastructures télécoms et sécu-
rité, et intervient a la fois en conseil,
en intégration et en externalisation.

Dominique Bayon, directeur général de
Foliatis : « Nous avions besoin de retrou-
ver une unité de marque. » -

Le groupes’est constitué au fildesan-
nées par divers rachats. Venice Télé-
com, laholding,a acquisen2002 Gé-
néraleTéléphonique, untéléphoniste
partenaire Premier d’Ericsson. Puis,
en 2003, vint le tour de PMH, un ins-
tallateur. En 2004, Alliance Télécom
Sattem est a son tour entré dans le
groupe, Foliatis est aujourd’hui un
groupe fort d’'une soixantainedecol-
laborateurs, qui a réalisé pour 'exer-
cice 2004/2005, clos en juin dernier,
6 millions d’euros. Dominique Bayon
souhaite poursuivre dans cette voie,
et se dit prét & d’autres acquisitions,
pour compléter les compétences du
nouvel ensemble.m Olivier Waché
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Matériels

Surcouf Entreprises croit

en Lenovo

Le distributeur entend mener les mémes relations
qu'avec IBM pour les PC de bureau et portables.

urcouf Entreprises a recu a la fin

de I'été la certification Business
Partner de Lenovo.Lasociété, quien-
tretenait depuissacréation des liens
forts avec IBM, a décidé de poursui-
vre avec le successeur chinois pour
les activités PC de bureau et porta-
bles. Surcouf Entreprises conserve par
ailleurs destelations privilégiées avec
IBM pour la partie serveurs.

Assurer la continuité

« Le rachat d'IBM par Lenovo nous a
conduits & approfondir notre parte-
nariat, explique Cyril Challe, respon-
sable marketing de Surcouf Entrepri-
ses. Lenovo a de son cdté revy ses
partenariats, ce gui nous a amenés d
passer de nouvelles certifications, é la
foistechniques et commerciales. Fon-
damentalement, ce changement ne

modifiera pas nos relations, » Surcout
Entreprises entend poursuivre sur |z
‘mémevoie qu'avecIBMen sontemps
Lenove devrait donc rester son par-
tenaire principal pour les offres pro-
fessionnelies de PC et portables. « Le
partenariat avec tenovosera au moim:
aussi fort que Fétait celui avec IBM »
assure Cyril Challe. Actuellement passe
entre le constructeur chinois et Sur
coufEntreprises,I'accord sera aterme
étendu aux magasins Surcouf. Sur
couf Entreprises prépare par ailleur:
de nouvelles offres de services. San:
avancer de données chiffrées, Cyri
Challe estime que la partie profes
sionnelle, présente dans chaque poin
de vente, conjuguée au site Interne
surcouf.com, devrait en terme de re
venus représenter le froisieme ma
gasindu groupe.m o

Impression

Osiatis signe un accord avec

Lexmark

La SSll veut obtenir une
part significative du
marché de l'infogérance
d’impression.

urses 213 M€ de CAen 2004,0sia-

tis en réalise environ b5 % dans
l'infogérance. La 55li consolide son
offre en signant dans le domaine de
Fimpressishun accord de prestations
deservices non exclusifavec Lexmark.
La société va mettre 3 la disposition
des clients du fournisseur d'impri-
mantes sa force defrappe en matiére
de déploiement,d’administration,de
maintenance,de gestiondes consom-
mables et de support utilisateurs
24 h/24. Osiatis dispose de prés de
18oo0techniciens mobilisables,et de
33 agences en régions.
Ces capacités seront complétées en
amont par « la contribution essentielle
dans e domaine du conseil/prescrip-
tion des ingénieurs et techniciens de
Lexmark », suggére Siéphane Clé-
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ment, directeur du développemen
commerdal d'Osiatis. loffrecommun
comporteralecaséchéant,aprés audi
unengagement quantitatifde réduc
tion du colt de possession du par
d'imprimantes.Selon lademanded
client final, Vintervention donner
lieu a un contrat de cotraitance—Le>
mark et Osiatis facturant alors sépz
rément leurs interventions spécif
ques—ou desous-traitance,acharg
pour Lexmark de refacturer 4 Osiati
la part luirevenant. Des forfaits mer
suels prendront en compte le nomr
bre de machines déployées et infc
gérées et la facturation s'effectuer
au nombre de pages imprimées.=
Luc Capala



